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Krieg und Gewalt richten auch dort Schaden an, wo nicht iy
: . . ’ ek i
Deshalb wird es in Zeiten globaler Lieferketten immer wi Cl'g\tigaer:]zzt V\{Ird.
wo es als Nichstes knallen kénnte. Kiinstliche Intelligenz kann t;ei wllssen,
Vorhersagen helfen — sorgt aber auch fiir neue Probleme. - ont— t'So chen
' g Stieler

Die Kriege und Krisen der vergangenen Jahre haben uns die
Briichigkeit internationaler Lieferketten drastisch vor Augen
gefiihrt. Vieles deutet jedoch darauf hin, dass sich das Rad
der Globalisierung nicht einfach zuriickdrehen lasst (siehe
Seite 14). Weil die meisten Unternehmen auch kiinftig auf
Zulieferung und Produktion angewiesen sind, miis-
sen sie daher andere Wege finden, die Risiken zu meistern,
die sich aus diesen wirtschaftlichen Verflechtungen ergeben.
Die Prognose von bewaffneten Konflikten, aber auch von so-
zialen Auseinandersetzungen, Streiks und Unruhen bekommt
damit einen vollig neuen Stellenwert.

Richtig gelesen: Der Ausbruch von Kriegen, Riots,
Streiks und Unruhen lésst sich vorhersagen - mit nlichternen
wissenschaftlichen Methoden, politischen, sozialen Theorien,

globale
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wie Bewegungs in schrecklichsten Geschehnissen so etwe®

wachsenden IgerESetZ_e von Politik entdecken. Doch mit d€’

-l S Venntms tauchen gleich neue Fragen auf: Wés

N orht-arsa-gen und wem schaden sie womo9”
s tun wir mit den Ergebnissen?

KIND DES KALTEN KRIEGES

Doch zunz .
nachst zuriick zyr politischen Theorie: Wenig uber

raschend ist dj :
spiel zu ar:saﬁs:selr:ﬁe' l.)e‘gaffmte Konflikte wie ein Strate?;;'
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Okonom Thomasg Sche rodukt des Kalten Krieges: De' g

Erster d : lling beschrieb in den 1950er
en Konﬂlkt der beiden Superméchte wie eine Ver-
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tragsverhandlung zwischen zwei Parteien, die sich
gegenseitig nicht {iber den Weg trauen. Da beide
Seiten seiner Meinung nach nur'das Ziel haben, ih-
ren jeweiligen Nutzen zu optimieren, kénne ein Kon-
flikt immer dann durch einen Kompromiss beige-
legt werden, wenn die Kosten fiir den Konflikt héher
sind als der Verlust, den die Kontrahenten durch den
Kompromiss erleiden, folgerte er.

Der Politologe James Fearon von der Stan-
ford University arbeitete das Modell in den 1990er-
Jahren aus und spitzte die Analyse weiter zu: Wih-
rend bis dahin Krieg unter Politologen oftmals als
Resultat einer zutiefst irrationalen Politik galt, ar-
gumentierte Fearon, dass Kriege auch von Politi-
kern gefiihrt wiirden, die komplett rational handel-
ten - es sei alles eine Kosten-Nutzen-Abwagung.

Die momentan differenzierteste Sicht auf
diese Theorie hat der Okonom Chris Blattman in
seinem neuen Buch Why we: Fight entwickglt:
Blattman hat in Liberia geforscht, wo Warlords Kin-
dersoldaten fir blutige Massaker rekrutierten, zu
den Folgen des nicht minder grausamen Biirger-

Kinstliche Intelligenz

Seit rund
zehn Jahren
beschaftigen
sich Forscher
damit, Kl fiir
die Vorher-
sage von
Kriegen und
Konflikten
einzusetzen.
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kriegs in Uganda und iiber Bandenkriege zwischfen
Drogenkartellen in Kolumbien. Und doch ist der Wis-
senschaftler davon iiberzeugt, dass die menschli-
che Sicht auf die Geschichte zutiefst verzerrt ist.
LAuf einen Krieg® schreibt er in seinem Buch Why
we fight, ,kommen Tausende Auseinandersetzun-
gen, die ohne BlutvergiePen beigelegt worden sind.”
Kriege, so Blattman, entstiinden dann, wenn die
Mechanismen versagen, die sie normalerweise ver-
hindern. Das wiederum liepe sich auf funf wesentli-
che Ursachen reduzieren — wobei die Punkte sich
nicht gegenseitig ausschlieBen, sondern auch er-
génzen konnen:

e ,unchecked interests”, das heift, Eliten profi-
tieren vom Krieg, wahrend die Masse der Be-
volkerung die Kosten tragen muss

e immaterielle Interessen, die den ,Gewinn® fur
eine Kriegspartei hochtreiben (Ideologie, Reli-
gion)

e unsichere Informationen (man weif nicht, wie
stark der Gegner wirklich ist)

» ,commitment problems” (eine Seite glaubt der
anderen nicht, dass sie sich wirklich an den
Kompromiss hélt)

* eine falsche Berechnung der Risiken.

So elegant diese ,rationalistische™ Sicht auf Krieg
und Konflikt sein mag, sie hat ein Problem: Variab-
len wie die Gewichtung immaterieller Interessen
oder das Misstrauen zwischen zwei Kontrahenten
sind nicht direkt messbar. Ganze Heerscharen von
Spezialisten waren und sind daher damit beschaf-
tigt, aus indirekten Beobachtungen - Reden, Zei-
tungsberichten, Wirtschaftsdaten und so weiter -
politische Einflussfaktoren abzuleiten. Doch es gibt
auch einen anderen Weg, unabhingig von politi-
schen Theorien: Seit rund zehn Jahren beschaftigt
sich eine wachsende Zahl von Forschungsgruppen
damit, maschinelles Lernen und Kiinstliche Intelli-
genz flr die Vorhersage von Kriegen und Konflikten
aus empirischen Daten einzusetzen.

DATENGETRIEBENE VORHERSAGE
VON KONFLIKTEN

I?iner der Vorreiter auf diesem Gebiet ist - wenig
uperraschend - die US-Regierung, die bereits 2008
einen Wettbewerb fiir Konfliktvorhersage-Software
ausrief, der von Lockheed Martin gewonnen wurde
Technische Einzelheiten iiber das System sind nich‘;
bekannt. Mittlerweile haben diverse Staaten nach-
gezogen, die Bundesregierung betreibt gleich zwei
Systeme: eines im AuBen- und eines im Verteidi-
gungsministerium. Die Daten fiir das Modell des
Verteidigungsministeriums speisen sich laut Pres-
semitteilung ,,aus 6ffentlich frei zuganglichen Quel-
Ien'i, die das Ministerium ,,um héher eingestufte
erganzt". Im Unterschied dazu hat das AuBenminis-
te:‘num seine Software um ein Textmining-Modul s-
ganzt, das UN-Resolutionen durchkammt, umezru
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